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Nimm
Acht

8 Jahre
abgesichert 

für 223 EUR1

ASX Kraftstoffverbrauch (l Benzin/100 km) Kurzstrecke 7,8–4,4; Stadtrand 6,1–4,2; Landstraße 5,4–4,3; Autobahn 6,8–5,5; kom-
biniert 6,3–4,7; CO2-Emissionen (g/km) kombiniert 142–106. ASX Plug-in Hybrid 1.6 Benziner 68 kW (92 PS), Elektromotor 49 kW 
(67 PS), Systemleistung 117 kW (159 PS) Energieverbrauch gewichtet2, kombiniert 1,4–1,3 l Benzin/100 km und 13,5–13,2 kWh 
Strom/100 km; CO2-Emissionen gewichtet2, kombiniert 32–29 g/km; elektrische Reichweite** (EAER) 49–47 km, innerorts (EAER 
city) 64–62 km. Werte nach WLTP3. 1 | 5 Jahre Herstellergarantie* plus 3 Jahre Anschlussgarantie als Reparaturkostenversiche-
rung für wesentliche Bauteile mit nach km-Leistung gestaffelter Materialkostenbeteiligung gemäß den näheren Bedingungen 
der CG Car-Garantie Versicherungs-Aktiengesellschaft. Gültig ab 01.01.2023 bei Kauf eines Neufahrzeugs, bis 3 Monate nach 
Erstzulassung, nur bei teilnehmenden Handelspartnern als Vermittler. Freibleibendes Sonderangebot mit begrenzter Verfügbar-
keit. Details/  Bedingungen unter mitsubishi-motors.de/nimm-acht 2 | Gewichtete Werte sind Mittelwerte für Kraftstoff- und 

Stromverbrauch von extern aufladbaren Hybridelektrofahrzeugen bei durchschnittlichem Nutzungsprofil und täglichem Laden 
der Batterie 3 | Die angegebenen Werte zu Verbrauch, Reichweite und CO2-Emission wurden nach den gesetzlich vorgeschrie-
benen WLTP-Messverfahren VO (EG) 715/2007, VO (EU) 2018/1832 ermittelt. Am 1. Januar 2022 hat der WLTP-Prüfzyklus den 
NEFZ-Prüfzyklus vollständig ersetzt, sodass für nach diesem Datum neu typgenehmigte Fahrzeuge keine NEFZ-Werte und keine 
CO2-Effizienzklassen vorliegen. Weitere Informationen unter mitsubishi-motors.de/asx · *5 Jahre Herstellergarantie bis 100.000 km 
bzw. 8 Jahre Herstellergarantie auf die Fahrbatterie bis 160.000 km, Details unter mitsubishi-motors.de/herstellergarantie 
**Die tatsächlichen Werte zum Verbrauch elektrischer Energie/Kraftstoff bzw. zur Reichweite hängen ab von individueller 
Fahrweise, Straßen- und Verkehrsbedingungen, Außentemperatur, Klimaanlageneinsatz etc., dadurch kann sich der Verbrauch 
erhöhen und die Reichweite reduzieren · Veröffentlichung der MMD Automobile GmbH, Emil-Frey-Straße 2, 61169 Friedberg 

Der neue Mitsubishi ASX
Kompakt. Vielfältig. Zuverlässig

Unser moderner SUV ist wie gemacht für entspannte Fahrten, auch durch die Stadt. Mit großer 

Antriebsauswahl, neuster Komfort- und Sicherheitsausstattung sowie unserem Nimm-Acht-

Garantieangebot1: Jetzt 3 Jahre Anschlussgarantie1 zum Vorteilspreis abschließen und insgesamt 

8 Jahre abgesichert1 sein. Details bei Ihrem Mitsubishi Händler und auf: der-neue-asx.de
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Join us:  
ora-motor.de

ORA FUNKY CAT 
KOMMT NACH 
 DEUTSCHLAND

ORA Funky Cat Stromverbrauch kombiniert 16,8 – 16,5 kWh / 100km; CO2-Emissionen kombiniert 0 g / km; elektrische Reichweite ** (EAER) 
420 – 310 km. Werte nach WLTP 1. ** Die tatsächlichen Werte zum Verbrauch elektrischer Energie bzw. zur Reichweite hängen ab von individu-
eller Fahrweise, Straßen- und Verkehrsbedingungen, Außentemperatur, Klimaanlageneinsatz etc., dadurch kann sich der Verbrauch erhö-
hen und die Reichweite reduzieren. 1 |  Die angegebenen Werte zu Verbrauch, Reichweite und CO2-Emission wurden nach den gesetzlich 

HELLO  
 GERMANY!

vorgeschriebenen WLTP-Messverfahren VO (EG) 715 / 2007, VO (EU) 2018 / 1832 ermittelt. Am 1. Januar 2022 hat der WLTP-
Prüfzyklus den NEFZ-Prüfzyklus vollständig ersetzt, sodass für nach diesem Datum neu typgenehmigte Fahrzeuge keine 
NEFZ-Werte und keine CO2-Effizienzklassen vorliegen. Weitere Informationen unter ora-motor.de ·  Veröffentlichung der 
O! Automobile GmbH, Emil-Frey-Straße 2, 61169 Friedberg
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Advertorial

Der Dienstwagen ist längst nicht mehr das 
alleinige Maß aller Dinge. Mobilitätsangebote für 
Mitarbeitende werden immer facettenreicher. Eva 
Rothe, Commercial Director bei Arval Deutschland, 
beantwortet wichtige Fragen rund um die 
Mitarbeitermobilität von heute und morgen.

Welche Mobilitätsangebote wünschen sich Welche Mobilitätsangebote wünschen sich 
Mitarbeitende?Mitarbeitende?  
Eva Rothe: Obwohl der klassische Dienstwagen 
nach wie vor einen hohen Stellenwert hat, sehen 
wir ein steigendes Interesse an neuen, alternativen 
Mobilitätslösungen – zu denen etwa Bike-Leasing, 
Corporate Carsharing und Mobilitätsbudgets 
zählen. Mitarbeitende erwarten von ihren 
Arbeitgebenden mehr und mehr ein auf ihre 
Bedürfnisse zugeschnittenes Mobilitätsangebot.

For the many journeys in life

Inwiefern profitieren Unternehmen?   
Eva Rothe: Mitarbeitenden innovative Mobilitäts-
lösungen anzubieten, lohnt sich in jedem 
Fall. Unternehmen motivieren so nicht nur 
ihre Belegschaft und steigern deren Loyalität, 
sondern verbessern auch das Image der Firma 
selbst. Zwei entscheidende Faktoren für den 
Unternehmenserfolg.  Denn neben dem Gehalt 
können zusätzliche Benefits auch Bewerbende 
bei der Wahl des Arbeitgebenden überzeugen. 
Attraktive Mobilitätsangebote sind daher ein 
wichtiger Hebel für die Anwerbung von Talenten auf 
dem bestehenden Arbeitsmarkt.  

Welche Lösungen bietet Arval?    
Eva Rothe: Über Arval for Employee bieten wir
Unternehmen neue Möglichkeiten, ihre 

MITARBEITERMOBILITÄT VON MORGEN 
Mitarbeitenden mobil zu halten. Dazu gehören 
einerseits Leasingmodelle, über die auch Personen 
ohne Dienstwagenanspruch ein Fahrzeug im 
Rahmen der Bruttogehaltsumwandlung oder Privat-
leasing zu Sonderkonditionen beziehen können. 
Andererseits bieten wir in Zusammenarbeit mit 
unserem Partnernetzwerk auch (E-)Bike-Leasing 
und appgestützte Mobilitätslösungen an. Über die 
Arval Journey App werden Mitarbeitenden Services 
wie flexible Kurz- und Langzeitmiete, Carsharing, 
E-Scootermiete und Ridehailing zur Verfügung 
gestellt.   

Eva Rothe, 
Commercial Director bei 

Arval Deutschland
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Möchten Sie Ihre 
Kraftstoffkosten um 
bis zu 15 % senken?
Mit Webfleet gelingt es!

Sie wissen, wohin Sie Ihr Unternehmen weiterentwickeln möchten. 
Wir unterstützen Sie dabei, genau dorthin zu gelangen. Ganz 
gleich, ob Sie weniger Kraftstoff verbrauchen, die Sicherheit Ihrer 
Fahrer und Flotte verbessern oder Ihre Produktivität steigern 
wollen – Europas Nr. 1 Flottenmanagementlösung gibt Ihnen die 
Daten und Werkzeuge an die Hand, die Sie brauchen, um Ihre Ziele 
zu erreichen.

Let’s drive business. Further.

Kontaktieren Sie uns:
webfleet.com | 069 6630 8024

34.0 82%

Alle Fahrzeuge | Aktueller Monat

DURCHSCHNITTLICHER 
KRAFTSTOFFVERBRAUCH Alle Fahrzeuge | Aktueller Monat
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Im Gespräch: Mateo Sotomayor,
Director Fleet Charging,

Digital Charging Solutions

Mehr erfahren:
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Kia Niro EV 64,8-kWh-Batterie (Strom/Reduktionsgetriebe), 150 kW (204 PS): Strom verbrauch kombiniert 16,2 kWh/100 km;
CO2-Emission kombiniert 0 g/km. Ef쟢 zienzklasse: A+++.

Kia Niro EV 64,8-kWh-Batterie (Strom/Reduktionsgetriebe), 150 kW (204 PS): Strom verbrauch kombiniert 16,2 kWh/100 km;
CO2-Emission kombiniert 0 g/km. Ef쟢 zienzklasse: A+++.

Kia EV6 77,4-kWh-Batterie AWD (Strom/Reduktions getriebe), 239 kW (325 PS): Strom verbrauch kombiniert 17,2 kWh/100 km; 
CO2-Emission kombiniert 0 g/km. Ef쟢 zienzklasse: A+++.

Abbildung zeigt kostenp쟣 ichtige Sonderausstattung.

Die Leser von Auto Bild und Bild am Sonntag sowie eine Fachjury haben entschieden‐und den neuen vollelektrischen Kia Niro EV zum 
Gewinner des Goldenen Lenkrads 2022 in der Kategorie 줷SUV Kompakt“ gew웞hlt (AUTO BILD Ausgabe 45/2022 & BILD AM SONNTAG 
Ausgabe 46/2022). Er begeistert mit alternativem Antrieb, großer Reichweite und attraktivem Design. M읮chten Sie ihn kennenlernen? 
Erfahren Sie unter kia.com mehr oder vereinbaren Sie gleich eine Probefahrt unter 0800 777 30 44.

Gewinner des
Goldenen Lenkrads 2022.Goldenen Lenkrads 2022.
Der Kia Niro EV.

Bringen Sie mit Kia 
Ihr Business voran.
Seit 잻ber 75 Jahren steht Kia f잻r Innovation in der Automobilbranche und setzt immer wieder neue 
Maßst웞be. Das gilt besonders f잻r nachhaltige Mobilit웞tsl읮sungen, denn im Bereich der elektri쟢 zierten 
und batteriebetriebenen Fahrzeuge nimmt Kia eine Vorreiterrolle ein. Speziell f잻r den Business-Bereich 
bietet Ihnen Kia dazu eine ganze Bandbreite von Flottenl읮sungen an.

Unsere Flottenl읮sungen
Mit den Kernwerten Mobilit웞t, Flexibilit웞t und Verl웞sslichkeit bietet 
Kia ein 잻berzeugendes Leistungspaket rund um Flottenl읮sungen‐
und geht stets die Extra-Meile f잻r seine Business-Kunden. 
Neben unserem umfassenden Angebot an elektri쟢 zierten Modellen 
punkten alle Kia Fahrzeuge durch ihr attraktives Design, die niedrigen 
Betriebskosten und eine 잻berzeugende Wertbest웞ndigkeit. 
F잻r alle repr웞sentativen Kia Fahrzeuge bieten wir Ihnen zudem 
Full-Service-Leasingangebote, die zu Ihrem Budget passen und 
Sie so auch wirtschaftlich weiterbringen. Pro쟢 tieren Sie von 
Rundum-sorglos-Paketen mit attraktiven Leistungen wie der 7-Jahre-
Kia-Herstellergarantie*.

Wir passen unser Angebot an Ihre Bed잻rfnisse an: 
Kia ber웞t Sie gern ausf잻hrlich und bietet Ihnen auf Sie zugeschnittene 
Business-L읮sungen zu attraktiven Firmenkonditionen.  

Kia Business-Modelle
Als einer der f잻hrenden Anbieter im Bereich Elektromobilit웞t bietet 
Kia eine große Modell-Auswahl, die vom Voll-Hybrid 잻ber Mild-Hybrid, 
Plug-in Hybrid bis hin zum vollelektrischen Modell reicht. 
Erg웞nzt wird dieses Portfolio von einer Reihe moderner, ef쟢 zienter 
Verbrennungsmotoren, die sich durch niedrige Verbrauchs- und 
Emissionswerte auszeichnen. Sie haben die Wahl und entscheiden, 
was zu Ihren unternehmerischen Zielen passt.

Ausgezeichnete Modelle

Lassen Sie Ihr Unternehmen z. B. von einem Siegertyp voranbringen: 
Der Kia Niro EV hat beim 줷Goldenen Lenkrad 2022“¹ den Sieg in 
der Kategorie 줷Kompakt SUV“ eingefahren und steht bereit, damit 
Sie mit ihm bequem Ihre beru쟣 ichen Ziele erreichen. Mit seinem 
großz잻gigen Platzangebot gibt er Ihren Vorhaben viel Raum, und 
dank seiner zukunftsweisenden Technologien macht er jeden 
Business-Trip besonders komfortabel. 

Und auch der Kia EV6 잻berzeugt mit echten Gewinnerqualit웞ten: 
Der vollelektrische Hightech-Crossover wurde zum europ웞ischen 
줷Car of the Year 2022“² gew웞hlt. Er 잻berzeugte die Jury mit seiner 
großen Reichweite und seiner ultraschnellen Ladetechnologie. 
Beste Voraussetzungen, dass auch Sie damit gesch웞ftlich bestens 
und vor allem nachhaltig unterwegs sind. 

* Max. 150.000 km Fahrzeuggarantie. Abweichungen gemäß den gültigen Garantiebedingungen, u. a. bei Batterie, Lack und Ausstattung. Einzelheiten unter www.kia.com/de/garantie
¹ AUTO BILD Ausgabe 45/2022 & BILD AM SONNTAG Ausgabe 46/2022, Gewinner in der Kategorie „SUV Kompakt“.
² Alle Informationen zur Auszeichnung Car of the Year 2022 unter www.caroftheyear.org

Ihre Ansprechpartner
Alexander Post
Außendienst Region Nord/Ost
E-Mail: Alexander.Post@kia.de, Telefon: 0172 41 59 336

Manuel Weber 
Außendienst Region West, Taxi & Fahrschule
E-Mail: Manuel.Weber@kia.de, Telefon: 0172 38 26 140

Dirk Frischknecht 
Außendienst Region S잻d & E-Mobilit웞t
E-Mail: Dirk.Frischknecht@kia.de, Telefon: 0173 21 38 401

Tatjana Dahmer 
Innendienst 
E-Mail: Tatjana.Dahmer@kia.de, Telefon: 069 153920 327

Heiko Schneider 
Innendienst
E-Mail: Heiko.Schneider@kia.de, Telefon: 069 153920 347

Jan B읮ckmann 
General Manager Fleet & Remarketing 
E-Mail: Jan.Boeckmann@kia.de, Telefon: 069 153920 350

Kia Deutschland GmbH 
Theodor-Heuss-Allee 11
60486 Frankfurt am Main
www.kia.com

Kontakt-E-Mail: business.customers@kia.de
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18 |



Nissan ARIYA: Stromverbrauch kombiniert (kWh/100 km): 19,5–17,6; CO₂-Emissionen kombiniert: 0 g/km (nach gesetzl. Mess-
verfahren, Werte nach WLTP).
Eine Werbung der Nissan Center Europe GmbH, Kronenweg 38, 50389 Wesseling.

Wer sagt,
elektrifiziertes Fahren
ließe sich nicht neu erfinden?

Der neue 100 % elektrische Crossover von Nissan wurde entwickelt, um pure Leistung zu 
entfalten! Er bietet ungeahnte Möglichkeiten mit mehr Reichweite, modernsten Fahrer-
assistenz-Systemen und einem preisgekrönten Design. Der neue Nissan ARIYA ist der
Beginn einer neuen Ära der Elektromobilität.

Der neue Nissan ARIYA
Wer sagt, man könne nicht heute
das e-Auto von morgen fahren?

MOTOR

Die Räder werden
ausschließlich 

vom Elektromotor
angetrieben

Generator
Verbren-
nungs-
motor

Elektro-
motorBatterie Wechsel-

richter

Nissan Qashqai, X-Trail: Kraftstoffverbrauch kombiniert (l/100 km): 7,6–5,3;
CO₂-Emissionen kombiniert (g/km): 172-120 (nach gesetzl. Messverfahren, Werte nach WLTP).

Wer sagt,

Der neue Nissan Qashqai und X-Trail 
Einzigartig, elektrifiziert und kabellos

Benzin als Kraftstoff, ein Elektromotor als Antrieb
Entdecken Sie das neue Fahrerlebnis, ohne Ihre Fahrgewohn-
heiten ändern zu müssen mit der einzigartigen

 Technologie von Nissan.

Bei  wird die Batterie von einem Benzinmotor
geladen, sodass Sie sich keine Sorgen machen müssen, dass
Ihnen unterwegs der Strom ausgehen könnte. Tanken Sie weiter-
hin Kraftstoff und erleben Sie gleichzeitig ein ruhiges und ange-
nehmes Fahrerlebnis. Denn durch die vom Elektromotor ange-
trieben Räder, kommen Sie in den Genuss des sofort verfügbaren 
Drehmoments und der gleichmäßigen Beschleunigung wie bei 
einem Elektrofahrzeug.
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Firmenkurzportrait
Visionäre Mobilität für alle – die Marke MG
steht seit knapp 100 Jahren für technologisch 
durchdachte und modern gestaltete Fahrzeuge, 
die einen Blick in die Zukunft gewähren und 
dabei stets nahbar bleiben. Diese Zukunft ist 
für MG Motor elektrisch. Und MG Motor hat es 
sich zum Ziel gesetzt, Elektromobilität für alle 
zugänglich zu machen, die einen nachhaltigen 
Lebensstil führen möchten. 

Heute gehört MG Motor zu SAIC Motor. 
Seit 1984 fertigt der Hersteller in China 
Fahrzeuge der Volkswagen AG und von 
General Motors. Zuletzt wurden 5,5 Millionen 
von SAIC produzierte Fahrzeuge pro Jahr 
verkauft, davon 2,9 Millionen eigener Marken. 
Die Unternehmensgruppe war 2021 damit zum 
16. Mal in Folge der größte Automobilproduzent 
Chinas.

Hochwertige, dennoch ihren Preis wert, sichere 
und zudem klug ausgestattete Fahrzeuge – 
MG Motor hat vier rein elektrische Autos 
im Portfolio, die perfekt in jede Firmenflotte 
passen: den ZS-EV – ein Kompakt-SUV –, 
das Flaggschiff Marvel R Electric, den weltweit 
ersten rein elektrischen Kombi MG5 Electric und 

den neuen MG4 Electric, der als Electric Hatch 
auf der MSP-Plattform aufbaut. Erhältlich sind 
MG-Motor-Modelle u.a. über den Automobil-
fachhandel und damit über die deutschlandweit 
mehr als 135 Verkaufs- und Servicestellen.

Vorteile
//  Nachhaltiges und innovatives Fahrzeug-

Portolio, das allen Bedürfnissen gerecht wird 
//  Umfangreiche Herstellergarantie 

(7 Jahre/150.000km) 
//  Geringe Total Cost of Ownership (TCO) 

durch sparsame Elektro-Modelle 
//  Deutschlandweite Abdeckung mit mehr 

als 135 Service-Standorten 
//  Individuelle und pragmatische 

Flottenbetreuung

Produktpalette
//  MG EHS Plug-in-Hybrid
//  MG ZS EV und MG ZS
//  MG4 Electric
//  MG5 Electric
//  MG Marvel R Electric

Ansprechpartner
Thomas Otto

Regional Fleet & Corporate Sales 
Manager, Region Nord

Michael Staude
Regional Fleet & Corporate Sales 
Manager, Region Süd

Mailen Sie uns unter
facs@mgmotor.de

MG Motor Deutschland / 
SAIC Motor Deutschland GmbH
Marcel-Breuer-Straße 2–12, 80807 München
www.mgmotor.de, facs@mgmotor.de





Kraftvolle Vermarktung
Ihrer Gebrauchten

Flottenfahrzeuge
clever aussteuern

 

 

 

Zunehmend beliebt bei Fuhrparkverantwortlichen:
Auktionen von Autobid.de

Sie wollen Ihre Gebrauchten aus dem Kauf-Fuhrpark schnell und revisions- 

sicher vermarkten? Überzeugend einfach und zum tagesaktuellen Bestpreis?  

Dann kommen auch Sie dahin, wo Fakten überzeugen: 35 Jahre Auktions- 

erfahrung, internationale Vermarktung an 25.000 registrierte Kfz-Händler,  

rund 120.000 verkaufte Fahrzeuge pro Jahr, 9 eigene Auktionszentren – und  

mit bundesweit 17 Standorten immer in Ihrer Nähe.

 

Stark ist auch unser Full-Service-Paket: Beratung, Preisfindung, Fahrzeug- 

aufnahme, Logistik, Komplett-Inkasso und vieles mehr.

Wann sprechen wir über Ihren Fahrzeugbestand? 

Rufen Sie an +49 611 44796-55 oder schreiben Sie uns: autobid@auktion-markt.de

Entdecken Sie die Vielfalt der Auktion & Markt AG

Bereits 3x als 
Top-Innovator 
ausgezeichnet















Volkswagen Automobile Stuttgart GmbH  |  Audi Stuttgart GmbH |  SEAT Zentrum Stuttgart

FLEET MOBILITY 
STUTTGART

Flottenkompetenz aus einer Hand.
Wir sind Ihr Ansprechpartner für Volkswagen, Volkswagen Nutzfahrzeuge, 
SEAT, CUPRA und Audi im Raum Stuttgart. 

Unser Großkundenleistungszentrum ist Teil der Volkswagen Group Retail 
Deutschland (VGRD GmbH), welche als hundertprozentige Tochter der 
Volkswagen AG mit 7 Marken in 10 Wirtschafträumen als größte 
Automobilhandelsgruppe Deutschlands agiert. Mit über 120 Autohäusern 
und 200 Servicestützpunkten arbeiten täglich über 9.500 Mitarbeiter für 
Ihren Erfolg. 

Dank umfangreicher und fein abgestufter Modellvielfalt, professioneller 
Beratung und attraktiver Konditionen bieten wir Ihnen als hundert- 
prozentige Tochter der Volkswagen AG ein großes Maß an Flexibilität für 
Ihren Fuhrpark, der exakt auf Ihre Bedürfnisse abgestimmt ist. 

 IHR PARTNER IN STUTTGART    KONTAKT

 – 9 Standorte      Telefon:  0172 8181445
 – 850 Mitarbeiter     Mail:  annette.wiedmann@vw-as.de
 – jährlich 4.500 Fahrzeuge an Großkunden  Web:   volkswagen-automobile-stuttgart.de
 – 5 Marken        stuttgart.audi

Sascha Risslegger (Servicemanager Großkunden), 
Annette Wiedmann-Diesem (Key Account Managerin Großkunden & Behörden),
Sven Widmann (Vertrieb Grosskunden und Behörden/Fuhrparkmanager)
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SAG HALLO 
ZU RONYA

Die digitale Flottenassistentin.

RONYA ist die erste digitale Komplettlösung für 
Flotten, wenn es um die die Abwicklung von Werk-
statt- und Serviceprozessen geht. Mit RONYA gewin-
nen Sie und Ihre Fuhrparknutzer nicht nur Zeit, 
sondern können an das Thema Werkstattsteuerung 
und Kostensicherheit einen großen Haken machen.

Jeder von uns kennt den Spruch „Zeit ist Geld“. 
Gerade in Unternehmen ist es doppelt wichtig, die 
Produktivität der Mitarbeitenden zu erhöhen, um die 
Wettbewerbsfähigkeit zu steigern und Kostenvorteile 
zu nutzen.

RONYA – Digital Services bietet mit seiner eigenen 
Softwarelösung diese Vorteile auch für Ihre Flotte. 
Von der Buchung eines Werkstatt- oder Serviceauftra-
ges, über die Freigabeprozesse bis hin zur Buchung 
und Bezahlung haben Sie jetzt alles mit wenigen 
Klicks im Griff und verlieren nie den Überblick.

RONYA – Digital Services kann aber noch mehr: 
Beispielsweise kann Ihre unternehmensspezifische 
Servicepolicy digitalisiert werden. Das heißt, dass die 
von Ihnen hinterlegten Regeln umgesetzt werden, 
ohne das Sie sich darum kümmern müssen. 
Sie möchten für Ihre Flotte eine bestimmte Reifen-

marke bei Neumontagen montiert bekommen? 
Kein Zusatzaufwand nötig. Alles digital bei RONYA
hinterlegt. 
Sie möchten ab einer bestimmten Wertgrenze den 
Auftrag freigeben? 
Kein Problem. RONYA erledigt das für Sie automa-
tisch.

Aber RONYA denkt auch für Sie und erinnert Sie an 
wichtige Termine. Führerscheinkontrolle, UVV, Reifen-
wechsel, Inspektionen, TÜV und noch vieles mehr 
können Sie bei RONYA in den Erinnerungseinstellun-
gen administrieren. So sind Sie in rechtlicher Hinsicht 
als Fuhrparkmanager immer auf der sicheren Seite.

Kostensicherheit mit vorab kalkuliertem Service 
verhindert böse Überraschungen bei der Rechnungs-
kontrolle. Alle Preise für die Standardservices stehen 
schon vorher fest. Eine Rechnungskontrolle ist somit 
obsolet und Rechnungen können auf die Kostenstelle 
vorkonfiguriert werden. 

Dies sind nur einige Highlights unserer Software, die 
auch von unserem Partnernetzwerk genutzt wird. 
Somit gibt es keine Systembrüche mehr und nicht nur 
Sie gewinnen Zeit, sondern auch die Werkstätten.

RONYA – Die digitale Zukunft für Flottenmanager
Das Flottenmanagement ist heute und in Zukunft ein essenzieller Bestandteil vieler Unternehmen, der sich 
nicht nur finanziell signifikant bemerkbar macht, sondern zusätzlich auch Personal binden kann. Personal, 
welches mit Tätigkeiten beschäftigt ist, die nicht zum Kernbusiness des Unternehmens gehören. 

www.ronya.de
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#futureintelligentmovement

de.mer.eco

Bei Mer helfen wir Fuhrparkverantwortlichen dabei, den Umstieg 
auf Elektromobilität durch simple Lösungen möglichst schnell 
und effi zient durchzuführen. Durch unsere langjährige Erfahrung 
 garantieren wir Ihnen eine zuverlässige und erfolgversprechende 
Umsetzung, die genau zu Ihren Anforderungen passt. Und das mit 
100 Prozent Ökostrom aus Wind- und Wasserkraft

Nicht jeder hat eine eigene Garage mit Ladestation – aus 
diesem Grund haben wir eeDrive entwickelt. Mit unserer 
 Mer-Ladekarte und App können Sie Ihr Elektrofahrzeug fl exibel 
am  Firmenstandort oder unterwegs aufl aden.
 eeDrive ist dabei nicht nur für Dienstwagen oder Poolfahr-
zeuge verfügbar, sondern auch für Privatfahrzeuge. Die  einzige 
Voraussetzung besteht darin, dass der Arbeitgeber einen 
 Vertrag mit Mer abgeschlossen hat. Die monatliche Abrech-
nung erfolgt dabei entweder  direkt über die Fahrer*innen oder 
die Kostenstelle des Unternehmens.

eeDrive
Wo Sie es wirklich 
möchten, ob Flotten- 
oder  Privatfahrzeug

Mit eeFlatNeo können Elektroautos überall aufgeladen werden. 
Ob in der eigenen Garage, am Firmenstandort oder an über 
200.000 Ladepunkten europaweit – wir schaffen die Infrastruk-
tur für Ihre Fahrzeugfl otte.  
 eeFlatNeo ist eine ganzheitliche Lösung für elektrische 
Dienstwagen, die für alle Beteiligten simpel und unkompliziert 
ist. Entdecken Sie die effi ziente und ressourcenschonende 
 Ladelösung von Mer, die sich problemlos in den Alltag der Mit-
arbeiter*innen integrieren lässt.

eeFlatNeo
Das Komplettpaket für 
 elektrische Dienstwagen

Durch die Errichtung von Ladestationen für Elektroautos  setzen 
viele Unternehmen schon heute auf eine zukunftsweisende 
Technologie und leisten einen wichtigen Beitrag für die Um-
welt. Mit unserer Lösung eeCharging arbeiten wir gemeinsam 
mit den Unternehmen daran, die Energie- und Verkehrswende 
ganzheitlich zu denken.
  Wir übernehmen für Sie die gesamte Abwicklung für Lade-
stationen an Ihrem Standort, egal ob Wallbox, Ladesäule oder 
Schnelllader. Wir bieten Ihnen mit eeCharging eine skalierbare 
und zukunftsfähige Lösung. Damit gelingt die Umstellung auf 
Elektromobilität schnell, effi zient und ohne großen Aufwand.

eeCharging
electric for everyone 
für  Ihren Firmenstandort

Mer Solutions GmbH
Taunusstraße 23
80807 München 

Telefon: +49 89 809 1330-0
E-Mail: info.plus@mer.eco
de.mer.eco

So unterstützen 
wir Flotten-
manager*innen









www.flottenbeschrifter.de

BUNDESWEITE MONTAGE
DIN ISO 9001:2015 ZERTIFIZIERT
KLIMANEUTRAL SEIT 2020

FLOTTEN
BESCHRIFTER.DE
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VOLLELEKTRISCH

DAS BESONDERE AN MAXUS: DER MODELLMIX.
Fünf vollelektrische Fahrzeuge, die jedes für sich ein Star in ihrem Segment sind.
Von den Transportermodellen eDELIVER 3 und eDELIVER  9 über den 7,5-Tonner 
EH300 bis hin zu Europas erstem vollelektrischen Pick-Up T90 EV. Unsere fünf 
B2B-Allstars treten an, um E-Mobilität für Handwerk, Gewerbe und Dienstleister 
alltagstauglich zu machen. Jetzt Probe fahren und MAXUS kennenlernen – an 
mehr als 160 Standorten in ganz Deutschland.

www. maxusmotors.de
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Auto Fleet Control GmbH
T  040 79 68 60 350 · kam@autofl eetcontrol.de · autofl eetcontrol.de

Revoluti onieren Sie 
das Schadenmanagement 
Ihrer Flott e

Mit unserem intelligenten Ansatz aus Schadenmanagement 
und Versicherung erzielen wir für Sie:

30 % weniger Schadenkosten

50 % schnellere Prozesse

80 % weniger Zeitaufwand

30 %
bis zu

Ersparnis



Skalierbare und kostengünstige 
AC Ladeinfrastruktur

www.chargeBIG.com
Mehr Informationen zu den Vorteilen der Ladelösung unter

Einfach laden.
Laden Sie Ihre Fahrzeugfl otte netzdienlich 
und batterieschonend mit chargeBIG.



Elektrifizierung leicht gemacht
Das Rundum-sorglos-Paket für Ihre E-Mobile-Flotte

Mit der Lösung „Laden am Arbeitsplatz“ bieten wir 
Mitarbeiter*innen mit E-Dienstwagen, Poolfahrzeugen 
oder privaten E-Autos eine Lademöglichkeit am 
Unternehmensstandort.

Mit der Lösung „Laden zu Hause“ bieten wir  
Mitarbeiter*innen eine einfache und preiswerte 
Ladeoption. Angestellte können sich per App oder 
Ladekarte an der heimischen Wallbox authenti- 
sieren und laden den Firmenwagen bequem zu 
Hause auf. 

Mit der Lösung „Laden unterwegs“ haben Sie 
Zugang zum EnBW HyperNetz mit dem größten 
Ladenetz in Deutschland, Österreich und der 
Schweiz sowie zahlreichen Ladepunkten in Europa. 
Mit der EnBW mobility+ App können Sie an über 
300.000 Ladepunkten zu einheitlichen und trans-
parenten Preisen laden.

EnBW als Partner für Unternehmen: Auf dem 
SIGNal Flottentag am 12.10.2023 präsentiert die 
EnBW ihre Kompetenz im Bereich der Ladelösungen 
für Unternehmen.

Unternehmensporträt 

Die EnBW Energie Baden-Württemberg AG ist mit rund 26.000 Mitarbeiter*innen eines der größten Energie-
unternehmen in Deutschland und Europa und versorgt rund 5,5 Millionen Kund*innen mit Strom, Gas und 
Wasser sowie mit Energielösungen und energiewirtschaftlichen Dienstleistungen. 
Im Bereich E-Mobilität hat sich die EnBW in den vergangenen Jahren zu einem der Marktführer entwickelt 
und deckt als Full-Service-Anbieter mit ihren Tochterunternehmen die komplette Bandbreite ab: von der 
Stromerzeugung aus erneuerbaren Energiequellen über den Auf- und Ausbau sowie den Betrieb von Lade-
infrastruktur bis zu digitalen Lösungen für Verbraucher*innen. 
Die Netze BW als unabhängiges EnBW-Tochterunternehmen sorgt darüber hinaus für den sicheren Betrieb 
von Verteilnetzen. 
Als einer der deutschen Marktführer für Heimspeicher und Photovoltaik-Anlagen verknüpft die EnBW zudem 
Solar-, Speicher- und Stromcloud-Lösungen mit Elektromobilitätsangeboten zu einem kompletten Energie-
Ökosystem für ihre Kund*innen.

E-Mobilität im Fuhrpark braucht einfache Lösungen für die eigene Flotte und  
für Mitarbeiter*innen. Genau das bietet die EnBW gemeinsam mit ihrem Partner 
SMATRICS. Mit der Komplettlösung „Laden am Arbeitsplatz“, „Laden zu Hause“ 
und „Laden unterwegs“ haben Sie alles, was Sie für den reibungslosen Betrieb 
Ihrer E-Flotte benötigen, aus einer Hand.

Unser EnBW mobility+ Flottenangebot  
umfasst unter anderem folgende Leistungen:

Mit EnBW mobility+ Business Professional.  
Die Komplettlösung von Deutschlands bestem  
E-Mobilitätsanbieter.

Wir laden, was Ihr 
Unternehmen bewegt

Wir machen es Ihnen ganz einfach, Ihren Fuhrpark zu elektrisieren: mit dem EnBW HyperNetz 
inkl. Deutschlands größtem Schnellladenetz für unterwegs und passenden Ladelösungen für 
Ihren Standort sowie fürs Zuhause Ihrer Mitarbeiter*innen. Mit unserer Komplettlösung sind wir  
Ihr Partner, damit Sie in Zukunft nachhaltiger fahren. 
Jetzt Angebot anfordern: enbw.com/business-professional

•  Rundum-sorglos-Paket:  
von der Hardware (bspw. KEBA P30),  
der Standortprüfung über die Installation 
und Inbetriebnahme bis hin zur Wartung 
und 24/7-Service 

•  Eichrechtskonforme kWh-scharfe Erfas-
sung des geladenen Stroms sowie trans-
parente Abrechnung der Ladevorgänge 

•  Einfaches Flottenmanagement inkl. voller 
Kostenkontrolle mit dem Smart Mobility 
Portal

•  Auf Wunsch öffentlicher Zugang zu Ihren 
Ladestationen – eine gute Möglichkeit,  
Ihre Ladeinfrastruktur zu refinanzieren

EnBW Energie Baden-Württemberg AG
Durlacher Allee 93, 76131 Karlsruhe
Telefon 0721 72586-420 (Mo.–Fr. 8–17 Uhr)
mobility.business@enbw.com
www.enbw.com/elektromobilitaet
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Richtiges
Leasing.

Komplizierte
Zeiten.

Lieferschwierigkeiten, Preisschwankungen und viele Dienstleister im Markt – 
als Fuhrparkmanager ist es zurzeit nicht leicht, einen klaren Überblick zu be-
halten. Daher ist es umso wichtiger, sich im Leasing die Konditionen ganz 
genau anzuschauen. Gerade in stressigen Zeiten können Sie so am Ende 
teure Überraschungen vermeiden, die sich manchmal im Kleingedruckten 
verstecken.

Oder Sie wählen gleich einen Vertrag, der transparent und fl exibel ist. Die 
Marktgegebenheiten ändern sich schließlich gerade von Tag zu Tag. Wäre es 
da nicht praktisch, wenn der Leasingvertrag einfach so gestaltet und spon-
tan geändert werden kann, wie es Ihr Fuhrpark gerade benötigt? Wenn Sie 
keine Laufl eistung oder Laufzeiten im Vorhinein festlegen müssten und am 
Ende des Vertrages keine Minderwertabrechnung auf Sie wartet? Lassen Sie 
sich von unseren Experten beraten.  

Willkommen bei Holman.
www.holmanfl eet.de
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Treibhausgasminderungsquote vermarkten 

Sichern Sie sich Erlöspotenziale 
zur Senkung Ihrer Fuhrparkkosten!

Verkaufen Sie Ihre THG-Quote:

Elektro-Flotten leisten schon heute einen wertvollen 
Beitrag, um Emissionen zu senken und die Verkehrswende 
voranzutreiben. Und das kann sich auch finanziell 
richtig lohnen! Denn die eingesparten Treibhausgas-Emissionen 
sind bares Geld wert. Dafür muss man dieses „Guthaben“ 
nur als THG-Quoten verkaufen und kann sich so jedes 
Jahr zusätzliche Erlöse sichern. 

Jährliche Prämie für jedes E-Fahrzeug sichern:

Egal wie viele Kilometer es gefahren ist: Für jedes zugelassene 
E-Fahrzeug der Flotte wird eine Pauschale ausgezahlt – mit 
weniger Aufwand als für eine Reisekostenabrechnung!

Vertrauen Sie dem Experten:

EMOVY als Spezialist für Flottenkunden übernimmt jeden 
einzelnen Schritt der THG-Quotenvermarktung von Ihren 
Elektrofahrzeugen und öffentlichen Ladesäulen. Dafür 
brauchen wir nur die bereits bekannten Details zur Flotte.

Weitere Informationen 
unter emovy.de

Jetzt individuelles 
Angebot für E-Autos 
und öff. Ladesäulen 

anfordern!

Abwicklung mit Behörden und Abnehmern

Verlässliches und risikoloses Festpreisangebot 

Langfristige Planungssicherheit für Flottenbetreiber

Bündelung der Quoten für größere Mengen 
und maximale Preiserzielung am Markt

Matthias Kerner
Geschäftsführer EMOVY GmbH

Pforzheimer Str. 128b
76275 Ettlingen 

E-Mail m.kerner@emovy.de
Telefon  +49 7243 601 89 60





Drittschadenhilfe

Innovation Group Fleet & Mobility GmbH
Als Deutschlands größter unabhängiger Dienstleister im Bereich Schaden- und Reparaturmanagement 
unterstützen wir seit über 25 Jahren Versicherungen, Kfz-Flotten und Werkstätten bei der Bearbeitung 
von Kfz-Schäden. Mit über 360 Mitarbeitern/innen schaffen wir digitale und individuelle Lösungen.

Einsparung
Senkung der Schadenkosten

bis 50% durch unseren 
modularen Service

Transparenz
Digitale Schadenakte + 

Reparatur-Tracking + 
Analyse-Tools 

Fahrer
100% Service für 
Schaden + Panne 

Fuhrpark
Entlastung durch digitale 

Prozesse und  
persönliche Betreuung

Service
Zugeschnitten auf die 

individuellen Anforderungen 
Ihres Fuhrparks

Hervorragende 
Netzabdeckung
1.500 zertifizierte 

Kooperationspartner 
in Deutschland 

Persönlich
Feste Ansprechpartner 

(Key Account Manager/in)

Karosserie &
 Lackierung

• 1.100 Fachwerkstätten
Hersteller-autorisiert

• Stundensatz im Durchschnitt 
30% unter DEKRA 

• Zertifiziert für 
Elektrofahrzeuge

• Instandsetzen vor Ersetzen
• Voraussetzung für 

Leasingfahrzeuge erfüllt

Wintec Autoglas

• Flächendeckend 400 
Standorte

• Großkundenkonditionen
• Mobiler Service
• Hohe Reparaturquote 
• Modernste Kalibrierungs-

technik
• Ersatzteile in 

Erstausrüsterqualität

• Steuerung der Anspruchsteller
• Reduzierung der Schaden-

aufwände (Kraftfahrt-Haftpflicht)
• Imagegewinn durch freundliche, 

proaktive Vorgehensweise

Leasingrückgabe

• Reduzierung der 
Rückgabekosten

• Sensibilisierung der Fahrer 
• Technische Prüfung 

Samuel Schmidt
Director Fleet

T:      +49 (0) 172 9580441
E:      samuel.schmidt@innovation.group
W:     www.innovation.group/de

René Dietzel
Team Lead Sales & 
Business Development Fleet

T:       +49 (0) 172 2426987
E:      rene.dietzel@innovation.group 
W:     www.innovation.group/de





Mirko Ilgenstein
Singener Straße 17, 78267 Aach
Tel. 07774 501 531
mirko.ilgenstein@grafhardenberg.de
www.grafhardenberg.de

MASSGESCHNEIDERT!

IHR FUHRPARK FÜR SIE

FUHRPARKMANAGEMENT

Ihr persönliches Fuhrparkmanagement
Wir bieten als neutraler, markenunabhängiger Fuhrparkdienstleister sämtliche Dienstleistungen an, die Sie 
zum operativen Handling Ihres Fuhrparks benötigen. So können Sie sich auf Ihr Kerngeschäft konzentrieren.

Wir beraten Sie individuell, persönlich und vor Ort.

Durch unseren Service haben wir die Chancen und 
Herausforderungen Ihres Fuhrparks jederzeit im Blick.

Wir sind deine Vertrauensperson beim Thema Hal-
terhaftung in deinem Fuhrpark. Wir sichern dich nicht 
nur vor rechtlichen Fallstricken ab, sondern unterstüt-
zen dich auch bei der Umsetzung deiner Pfl ichten.

Scannen

Angebot sichern

vertrieb@drivers-check.de

www.drivers-check.de

DEINE FAHRER VERPENNEN DIE 
FÜHRERSCHEINKONTROLLE?
DriversCheck liefert die Lösung!







GEWINN
EFFIZIENZ

SORGE FÜR DIE 
SICHERHEIT DER FAHRER 

AUF DER STRASSE

KONTROLLE
DER KOSTEN

SPARE
ZEIT

FLEETCARE GO PLAN

Ihre Premium-Reifen- und Fahrzeugwartungspakete
Die Maximierung der Effizienz Ihrer Flotte und die Sicherheit 
Ihrer Fahrer sind eine große Verantwortung, bei der Sie keine 
Kompromisse eingehen können. Der neue Fleetcare Go Plan ist ein 
einzigartiger Abonnementservice für Reifen und Fahrzeugwartung, der 
Premiumprodukte und ein engagiertes Serviceteam für gewerbliche 
Transporter und Pkw-Flotten bietet, angepasst an Ihre spezifischen 
Abläufe und unterstützt durch Telematik. Intelligente Einblicke helfen 
Ihnen, Ihrer Flotte einen Schritt voraus zu sein, schnell auf die Bedürfnisse 
Ihrer Flotte zu reagieren und Ihre Fahrer sicher auf der Straße zu halten.

Erhältlich in Ihrem REIFF-Netzwerk
www.fleetcaregoplan.bridgestone.de/car
fleetcaregoplande@email.bridgestone-emia.com
0 800 515 4100
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Schadenquote
Netto-Aufwand 
Netto-Prämie = 



Moritz, warum sollten sich Fuhrparkverantwortliche 
mit der Digitalisierung ihres Schaden- und Wartungs-
managements auseinandersetzen?

In den meisten Unternehmen sind die Prozesse derzeit noch sehr analog 
und erfordern einen hohen administrativen Aufwand sowie viele Ab-
stimmungen mit Fahrern, Werkstätten oder Versicherungen oder werden 
einfach ausgelagert. Das kostet oft so oder so viel Zeit und Geld.

Mit einer Software wie motum profitieren Fuhrparkverantwortliche 
gleich mehrfach. Ich verdeutliche das gerne an Beispielen. Unser Kunde 
Knuspr, bei dem die Fahrer oft das Fahrzeug wechseln, behält durch 
unsere Checklisten immer den aktuellen Überblick über den Fahrzeug-
zustand und kann so frühzeitig Probleme erkennen und beheben. Das 
DRK Mönchengladbach kann dank der digitalen Schadenmeldungen und 
den vollständig ausgefüllten Unfallberichten rund 75% des früheren 
Aufwands reduzieren. Die Serviceflotte Alsco nutzt unser deutschland-
weites Werkstatt-Netzwerk inkl. digitalem Schadenmanagement und 
Online-Terminvereinbarung für Fahrer und Werkstatt. 

Alles in allem wird dem Fuhrparkteam also die Arbeit durch eine intelli-
gente, vernetzte und individuelle Lösung erleichtert. Die höhere Trans-
parenz über die verschiedenen Schaden- und Wartungsdaten führen 
zudem zu einer signifikanten Reduktion der Reparaturkosten.

Was macht RepairFix anders als 
z. B. klassische Schadensteuerer?

Wir sehen uns absolut nicht als Konkurrenz zu klassischen Schadensteu-
erern. Vielmehr sind wir überzeugt davon, dass ein Großteil der operati-
ven Aufgaben im Fuhrparkmanagement mit Hilfe von Software einfacher 
und effizienter gestaltet werden kann - und zwar für alle involvierten 
Parteien.  Unser Ziel ist es, den Fuhrparkverantwortlichen damit die 
Möglichkeit zu geben den eignen Fuhrpark optimal zu betreiben ohne 
zwangsläufig wichtige Entscheidungen aus der Hand geben zu müssen 
oder einen zu hohen administrativen internen Aufwand zu erzeugen. 

Für das Schadenmanagement bedeutet das z.B., dass unsere Kunden 
mit Hilfe unserer Software nicht erst informiert werden, wenn die Repa-
ratur schon abgeschlossen ist. Vielmehr sind sie in Echtzeit bei den 
Prozessen dabei und können - je nach Wunsch - aktiv Entscheidungen 
treffen und in den Prozess eingreifen. Desweiteren können die eigenen 
Servicepartner eingebunden oder auf ein zertifiziertes Werkstattnetz-
werk zurück gegriffen werden.

Dr. Moritz Weltgen
Co-Founder & CEO
moritz@repairfix.eu
+49 160 845 7684

INTERVIEW
MIT MORITZ
WELTGEN

Digitales Schaden- 
und Wartungsmanagement

Jetzt Kontakt 
aufnehmen:

INTERVIEW

motum – Die Software 
für digitales Schaden- und 
Wartungsmanagement

Ihre Vorteile 
auf einen Blick:

Mit der motum-Software verwalten Sie Schäden, Services 
sowie Instandhaltungsmaßnahmen digital und effizient.

Transparenz über den 
aktuellen Fahrzeugzustand

Deutliche Arbeitserleichterung 
und Zeitersparnis 

Flexible Einbindung der eigenen 
Servicepartner bzw. Werkstätten

Senkung der Reparatur- 
und Wartungskosten
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Ihre neue Job-Routine: 
Dienstwagen wechseln.

(Mit SIXT+ flex, der ultra-flexiblen Alternative zum Firmenwagen)
Fahren Sie mit dem SIXT+ flex Auto Abo, was Sie wollen, wann Sie wollen und wechseln Sie innerhalb Ihres 
Mobilitätsbudgets jederzeit das Fahrzeug. Für weitere Infos kontaktieren Sie uns unter sixtplusflex@sixt.com.





DIE FLOTTENTAG

Das E-Auto für das echte Leben.

PARTNER 2023:

| 129128 |

 Die Flottentag-Partner 2023  |  FLOTTENTAGFLOTTENTAG  |  Die Flottentag-Partner 2023



Finden



facebook.com/signaldesign.de

instagram.com/signal_design_

youtube.com/c/SIGNalDesignGmbH

linkedin.com/company/signal-design-gmbh



Exklusive Fahrevents
für Fuhrparkleiter 
mit Schwerpunkt E-Mobilität

Veranstaltungstage fi rmenauto testdrive 2023:

•  11. Mai in Heiligenhaus

•  16. Mai in Leipzig

•  23. Mai in Hannover

•  06. September in München/IAA Mobility

•  13. Oktober in Schwäbisch Hall/Signal Design

•  17. Oktober in Fulda

Fahren und testen Sie die neuesten Plug-in-Hybride, Elektro- und
Brennstoffzellen-Autos. Kompakt und im direkten Vergleich wie nirgendwo 
sonst.

Sichern Sie sich Ihre kostenlose Teilnahme:
Infos und Anmeldung: www.fi rmenauto.de/testdrive Fo

to
s:
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+ Praxis
Workshops

 2023test drive
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F„ lot
SAVE THE DATE

te! Der Branchentre “

Das erste große Flottenevent des Jahres 2024!

eJetzt vorm rken!

Das erwartet Sie:*

• rund 260 Aussteller auf mehr als 5.000 m2

• über 80 Vorträge

• rund 20 Workshops

• Roundtables

•

Ganztägig Catering + Netzwerk-Abend inklusive!

Medienpartnern Kooperation 
mit

in der Messe Düsseldorf
20.+21. März 2024am 

Jetzt informieren und mit dabei sein!
                              

In Kooperation 
mit

* (Schätzung 2024)


